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для подготовки к демонстрационному экзамену 

в качестве ГИА по КОД 38.02.04-1-2025 Профильный уровень

№
п/п Наименование модулей

Кол-
во

часов
Дата Время Кабинет Преподавате

ль

1.
Модуль 1: Организация и управление 
торгово-сбытовой деятельностью
Разработка договора поставки товара и его 
спецификации. Составление претензии 
поставщику.

1 02.06 1 1:00 26
Главный
корпус

Жидких М.В.

2.

Модуль 3: Управление ассортиментом, 
оценка качества и обеспечение 
сохраняемости товаров
Определение фазы цикла товаров и расчет 
показателей полноты и устойчивости 
ассортимента товаров. Расшифровка 
структуры ОКПД. Расчёт показателей 
прибыли и рентабельности

2 02.06 12:00 26

Главный
корпус

Жидких М.В.

3.

Модуль 2: Организация и проведение 
экономической и маркетинговой  
деятельности
Внесение данных в программе 1C.

Расчет показателей торговой деятельности, 
разработка маркетинговых мероприятий.

2 04.06 14:00 26
Главный
корпус

Жидких М.В.

4.
Психологический тренинг «Как бороться 

со стрессом»
1 04.06 16:00 Сенсорная

комната
Жердева Е.Н.

ИТОГО: 6 *


